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Agenda

1. Marionnaud Schweiz

2. Entwicklung und Treiber
3. Praxis

4. Beispiel Kampagne

5. Fazit & wie weiter?
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1. Marionnaud Schweiz
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Marionnaud Schweiz
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Marionnaud Schweiz

Ca. 1980 Euro Parfums i reiner Versandhandel
2002 i Ubernahme Alrodo durch Marionnaud Frankreich i 18 Lander
Seit 2005 i gehort Marionnaud zum A.S. Watson Konzern

Vertrieb:

Aktuell tiber 100 Filialen in der gesamten Schweiz
E-Shop (DE, FR und IT)

Versandhandel (DE, FR und IT)

E-Shop macht bereits mehr als 50 Prozent des gesamten
Versandhandelumsatz

Der typische Marionnaud e-Shop Kunde ist 35 Jahre alt,
weiblich und hat einen durchschnittlichen Warenkorb von CHF
125.-
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2. Entwicklung und Treiber
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Entwicklung
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Entwicklung
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